
ASESORÍA DE EXPORTACIÓN

Ponemos a su disposición 
nuestra experiencia y toda la 
información necesaria para 
posicionar sus vinos en el 
creciente mercado de 
Canadá.

GESTIÓN COMERCIAL

Con el objetivo de incrementar 
el volumen de sus ventas, 
analizamos el mercado 
actual y las futuras tendencias 
para las distintas provincias 
de Canadá donde se 
distribuyen sus vinos, siempre 
buscando optimizar sus 
estrategias comerciales.

PEDIDOS Y LOGÍSTICA

Le ayudamos a coordinar 
sus pedidos en cada detalle 
del proceso de venta 
(etiquetado, documentación 
y legislación).

MARKETING

Identificar y conectar con 
sus clientes gracias a un 
marketing personalizado 
para cada provincia, es 
esencial para incrementar 
sus ventas.

ANÁLISIS DE MERCADO

Estudiamos y evaluamos todas las 
posibles ofertas públicas por parte 
de los compradores canadienses. 
De forma activa buscamos nuevas 
oportunidades de mercado y le 
aconsejamos de forma profesional 
y honesta sobre sus mejores 
opciones comerciales.

ESTUDIO DE TENDENCIAS

Analizamos el perfil del consumidor 
para posicionar su marca, ya sea 
pequeña o grande, en los canales 
de venta más apropiados.   
Seguir la tendencia del mercado 
está bien. Marcar la tendencia 
con vinos innovadores, aún mejor.

NETWORKING

Los monopolios son responsables 
de la compra de todos los vinos 
comercializados en Canadá. Ellos 
solamente tramitan a través de 
intermediarios y, por este motivo, es 
imprescindible elegir un buen 
Embajador para sus marcas. 
Trabajamos en equipo con los 
mejores importadores provinciales 
o regionales y agencias de marketing 
especializadas en el sector,  
capaces de posicionar su vino en 
redes sociales y con la ayuda de 
influencers.

Experiencia
profesional en el
mercado del vino

Botellas vendidas
en Canadá desde

nuestro inicio

Bodegas que
confían en nuestros

logros

Disfrutados en hogares 
y restaurantes de toda 

Canadá

los vinos españoles están en quinta

posición del ranking de importación

en dólares y con un crecimiento estable

incremento de crecimiento en ventas

en los últimos cinco años

millones de dólares canadienses en 

importaciones totales de vinos 

españoles

España es sexto en ranking & en 

volumen de los vinos vendidos 

en Canadá

consumo anual medio de litros de

vino por canadiense

los monopolios canadienses son los 

mayores compradores de vinos y 

espirituosos del mundo

Liquor Boards Provinciales.

EL SISTEMA DE VENTA

El mercado canadiense se caracteriza por su 

complejidad. Los “Liquor boards”, monopolios, en 

cada una de las 10 provincias de Canadá controlan 

la importación y la política de ventas. Estas instituciones 

gubernamentales son distintas en cuanto a activi-

dades y competencias actuando desde monopolios 

de pleno derecho a sistemas semi-privados, e 

incluso en el caso de la provincia de Alberta, como 

mercado libre. SeaviewWines es especialista en la 

gestión y legislación de este complejo panorama.
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